ДИЛЕРСКОЕ СОГЛАШЕНИЕ № _________
	г. Тула
	
«_____» ______________ 200__ г.


Общество с ограниченной ответственностью «Генезис-Рус», именуемое в дальнейшем «ПОСТАВЩИК», в лице Генерального директора Кардаманова И.Ю.,  действующего на основании Устава, с одной стороны, и _________________________, именуемый в дальнейшем «ДИЛЕР», в лице _______________________,  действующего на основании _____________________________, с другой стороны, совместно именуемые в дальнейшем «СТОРОНЫ», заключили настоящее Соглашение о нижеследующем:

1.  ПРЕДМЕТ СОГЛАШЕНИЯ

1.1.
В настоящем соглашении стороны руководствуются понятиями и терминологией, приведенными в Глоссарии, являющемся Приложением № 1 к настоящему соглашению. 

1.2.
Стороны заинтересованы в сбыте и продвижении продукции, производимой Поставщиком. Настоящее Соглашение и приложения к нему устанавливают принципы делового сотрудничества сторон, условия продажи изделий, которыми Стороны будут руководствоваться в процессе исполнения настоящего Соглашения.
1.3.
Дилер в сроки и на иных условиях, установленных данным Соглашением, обязуется приобретать у Поставщика и реализовывать своим заказчикам изделия, а также нести иные обязанности, установленные данным Соглашением.

1.4.
 По сделкам, совершенным Дилером с третьими лицами, приобретает права и становится обязанным Дилер, даже если Поставщик был назван в сделке или вступил с третьим лицом в непосредственные отношения по исполнению сделки.

1.5.
Дилеру предоставляется право демонстрировать, рекламировать в коммерческих целях, продвигать на рынке и продавать изделия исключительно в рамках закрепленной территории.

1.6.
Закрепленной, согласно данному Соглашению, сторонами признается следующая территория: _____________________________________________________________________.
1.7.
Права Поставщика на заключение аналогичных соглашений с другими лицами  в рамках закрепленной территории настоящим Соглашением не ограничиваются.

1.8.
Стороны совместными усилиями препятствуют недобросовестной конкуренции.

1.9.
Стороны строят взаимоотношения на принципах партнерства, на основе взаимопонимания и доверия.

1.10.
Стороны добровольно принимают на себя нижеследующие обязательства и, вследствие этого, получают определенные права.

2.  ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ ДИЛЕРА

Дилер обязан:

2.1. 
Добросовестно представлять интересы Поставщика в рамках закрепленной территории, указанной в п. 1.6. настоящего Соглашения, в том числе:

2.1.1. 
уважать и защищать законные интересы Поставщика, возникающие в связи с настоящим Соглашением;

2.1.2. достойно представлять изделия Поставщика в соответствии со «Стандартами представления изделий и информации» (Приложение №2  к настоящему Соглашению);

2.1.3.  
в процессе реализации  изделий продавать под торговой маркой «ГЕНЕЗИС» только изделия самого Поставщика;

2.1.4. 
не распространять сведения, порочащие деловую репутацию Поставщика, либо его сотрудников;

2.1.5. 
сохранять коммерческую тайну, которая может стать известна Дилеру в связи с выполнением им условий настоящего Соглашения. К коммерческой тайне относится любая информация, которой Стороны обмениваются в процессе исполнения настоящего Соглашения.
2.1.6. Как прямо, так и косвенно (путем своего участия или оказания влияния на другие организации, а также путем создания филиалов/представительств или других мест для реализации изделий в пределах или за пределами Территории, производства, продажи, лизинга или другим способом) не заниматься распространением изделий, которые аналогичны или подобны изделиям, производимым и реализуемым Поставщиком. Отступление от вышеуказанных положений возможно только после получения предварительного письменного согласия Поставщика.

2.2. За свой счет и от своего имени распространять исключительно в пределах закрепленной территории информацию об изделиях и сами изделия, в том числе путем использования в процессе своей торговой деятельности торговой марки «ГЕНЕЗИС».

2.3. Организовывать стажировки своего персонала у Поставщика и допускать к работе с изделиями Поставщика только квалифицированный персонал.

2.4. Своевременно и в полном объеме оплачивать заказанные изделия согласно условиям договора поставки изделий. 

2.5. Дилер приобретает изделия, указанные в настоящем Соглашении, только у Поставщика или из других источников, указанных исключительно Поставщиком.

2.6. В случае ведения Дилером самостоятельной работы по расчетам и проектированию на условиях настоящего Соглашения, он обязан использовать исключительно предоставленный Поставщиком программный продукт.

Дилер вправе:

2.7. Самостоятельно регулировать отношения со своими клиентами, в том числе:

- от своего имени принимать заказ на изготовление продукции от клиента;

- определять цену и скидки на изделия для своих клиентов с учетом приложения № 4 к Соглашению;
- самостоятельно и от своего имени производить расчеты с клиентами;

- осуществлять монтаж продукции от своего имени;

- осуществлять гарантийное обслуживание продукции для своих клиентов;
-
для ускорения оформления заказа пересылать документы (в т.ч. технические задания) средствами электронной и факсимильной связи с последующим оформлением и оплатой заказа в установленном порядке.

2.8. Рассчитывать на содействие Поставщика в части обучения и стажировки персонала Дилера на условиях настоящего Соглашения
2.9. Получать от Поставщика электронные макеты рекламно-информационных материалов, необходимых для продвижения изделий Поставщика на закрепленной территории.

2.10.
Получать на регулярной основе консультативную и информационную помощь от Поставщика, касающуюся вопросов продвижения изделий Поставщика.

2.11.  Получать скидки на изделия Поставщика, согласно таблице дилерских скидок, приведенной в Приложении № 4 к настоящему Соглашению.
2.12. В течение действия данного Соглашения Дилер имеет право именовать себя "Дилер продукции Генезис-Тула" на Территории.

 3.  ПРАВА И ОБЯЗАННОСТИ ПОСТАВЩИКА

Поставщик обязан:

3.2. После заключения настоящего Соглашения единовременно предоставить Дилеру на бесплатной основе следующую информацию и материалы, необходимые для выполнения им своей работы:

- действующий прайс-лист Поставщика с рекомендованными ценами для конечного потребителя;

- каталоги продукции Поставщика в количестве не менее 10 шт.;

- листовки (буклеты) Поставщика в количестве не менее 30 шт.;
- готовые макеты для печати каталогов и листовок (буклетов) Поставщика в электронном виде;

- готовый макет цветной рекламной полосы для размещения в печатных СМИ в электронном виде;

- набор информации и материалов для работы с конечными потребителями;
- программный продукт для осуществления расчетных и проектных работ.
3.3. 
Предоставлять Дилеру оперативные ответы на заявки, осуществлять поддержку Дилера и консультировать его по телефонной линии, электронной почте. 

3.4. 
Информировать Дилера об изменениях в своей ассортиментной и ценовой политике путем регулярных рассылок информации. О планируемом изменении цен на изделия Поставщик извещает дилера не позднее, чем за 15 дней до такого изменения.
3.5. 
Своевременно предоставлять Дилеру оперативную информацию о наличии изделий на складе.

3.6. Предоставлять Дилеру варианты технических, архитектурных и иных решений с применением изделий Поставщика.

3.7.
По запросу Дилера проводить обучающие тренинги по работе с изделиями для сотрудников Дилера (ассортимент, характеристики изделий, области применения, преимущества перед классическими и сходными строительными технологиями, процесс производства и монтажа, внешней и внутренней отделки, навыки продаж). По окончании обучения специалисты Дилера сдают экзамен и получают соответствующий сертификат. Дилер обязуется выплачивать заработную плату, компенсировать транспортные и командировочные расходы сотрудников, направляемых им для прохождения курса обучения и/или получения консультаций в офисе Поставщика.

3.8. 
Не позднее согласованного срока (по телефону или факсимильной связи) подготовить продукцию к отгрузке. Срок исполнения заказа, объем которого превышает _______________ квадратных метров/тонн металла (нужное подчеркнуть), подлежит отдельному согласованию. 

3.9. 
Если объем заказов превышает возможности производства, Поставщик обязан известить об этом Дилера с целью согласования реальных сроков исполнения заказа.

3.10. 
В остальном, Поставщик придерживается тех обязательств по отношению к Дилеру, которые изложены в Дилерском пакете, приведенном в Приложении № 3 к настоящему Соглашению. 

Поставщик вправе:

3.11. Досрочно исполнять заказы, о чем ставит в известность Дилера.

3.12.  Осуществлять контроль качества работы Дилера в рамках настоящего Соглашения.

3.13. В одностороннем порядке досрочно расторгнуть настоящее Соглашение в случае нарушения Дилером условий, указанных в п.п. 2.1.2.-2.1.5. настоящего Соглашения.

3.14. Заключать дилерские соглашения и реализовывать свои изделия другим дилерам в рамках закрепленной территории, являющейся предметом настоящего Соглашения.

4.  ДОКУМЕНТООБОРОТ

4.1.
В случае своей готовности, Дилер высылает в адрес Поставщика заказ в электронном виде по установленной форме (размещен на сайте www.genesistp.ru).

4.2. 
В срок, не позднее трех рабочих дней Поставщик сообщает Дилеру о возможности и сроках реализации заказа (в т.ч. проектирования, изготовления, доставки и монтажа, если это предусмотрено в заказе Дилера) в указанные в заказе сроки. В том случае, если Дилер размещает нестандартный заказ, т.е. заказывает изделия, параметры которых (профиль, размеры, технические особенности) отличаются от параметров изделий, перечисленных в каталоге и прайс-листе Поставщика, такой срок может быть увеличен до семи рабочих дней. При этом на любые нестандартные изделия Дилер должен дать точный чертеж или эскиз с планировками и техническими условиями. 

4.3.
В том случае, если Дилер на основании полученной от Поставщика информации подтверждает свой заказ, Поставщик, не позднее 1 банковского дня с момента получения такого подтверждения выставляет Дилеру счёт на оплату. При этом на нестандартные изделия Поставщик выставляет отдельные счета.

4.4. Оплату заказов Дилер производит в следующем порядке:

4.4.1. Авансовый платеж производится в срок, не позднее 3 банковских дней с момента выставления Поставщиком счёта на оплату. Размер авансового платежа составляет:

- в отношении стандартных изделий - 50% от стоимости стандартных изделий;

- в отношении нестандартных изделий - 75% от стоимости нестандартных изделий;
4.4.2. Остальная сумма должна быть оплачена Дилером в срок не позднее 3 банковских дней после получения извещения о дате отгрузки заказа.

4.5.
По факту отгрузки заказа Поставщик обязан предоставить Дилеру весь необходимый комплект документов, в т.ч. отгрузочную спецификацию, накладную, счёт-фактуру, счёт.

4.6. Бесплатный срок хранения заказа на складе Поставщика составляет 3 дня. По прошествии данного срока, Поставщик взимает плату за сверхнормативное хранение продукции на своем складе из расчёта 1% от стоимости заказа за каждый день хранения сверх установленного срока.

4.7.
По состоянию на последнее число каждого месяца, стороны обязуются производить сверку взаиморасчётов и оформлять соответствующий акт сверки взаиморасчётов.

5.  КОНФИДЕНЦИАЛЬНОСТЬ

5.1.
Поставщик и Дилер конфиденциально обсуждают информацию, являющуюся собственностью сторон, необходимую для выполнения обязательств по настоящему Соглашению. Под информацией, являющейся собственностью сторон, понимается вся та информация, которую стороны при передаче обозначают таковой, передают друг другу устно, письменно или наглядно, включая коммерческую, техническую, финансовую, а также маркетинговую информацию.

5.2.
Каждая сторона должна тщательно хранить информацию, являющуюся собственностью другой стороны, и полученную от другой стороны, так же, как хранит собственные секреты. Дальнейшая передача информации третьим лицам не допускается.

6.  ОТВЕТСТВЕННОСТЬ СТОРОН:

6.1.
Поставщик не несет ответственности по качеству изделий, если ухудшение качества вызвано нарушениями условий хранения, использования изделий со стороны Дилера. Расходы на проведение экспертизы в случае нарушения условий хранения и пользования изделий относятся на счет Дилера.

6.2.
Поставщик не несет ответственности по обязательствам Дилера перед третьими лицами.

6.3.
В случае доставки изделий силами Поставщика, ответственность за целостность и сохранность изделий переходит к  Дилеру с момента доставки изделий по указанному им адресу и передачи изделий Дилеру (или его представителю).

6.4.
В случае задержки срока отгрузки заказа, Поставщик уплачивает Дилеру пеню в размере 0,03% от стоимости заказа за каждый календарный день просрочки, но не более 10 % от общей стоимости заказа.

6.5.
В случае задержки срока оплаты со стороны Дилера в согласованный сторонами для оплаты заказа срок, Дилер уплачивает Поставщику пеню в размере 1 % от неоплаченной суммы за каждый календарный день просрочки.

7. ОБСТОЯТЕЛЬСТВА НЕПРЕОДОЛИМОЙ СИЛЫ (ФОРС-МАЖОР)  

7.1. 
Стороны освобождаются от ответственности за полное или частичное неисполнение какого-либо из обязательств, вследствие наступления обстоятельств непреодолимой силы, таких как наводнение, пожар, землетрясение, а также в случае войны и военных действий, возникших после заключения настоящего Соглашения и непосредственно влияющих на выполнение его условий.

7.2. 
Если какое-либо из перечисленных обстоятельств длится в течение срока, указанного в  настоящем Соглашении, то этот срок продлевается соответствующим образом на время указанных обстоятельств. Если обстоятельства непреодолимой силы действуют более чем 45 дней, любая из Сторон вправе отказаться от дальнейшего выполнения обязательств в рамках настоящего Соглашения, причем ни одна из Сторон не может требовать от другой Стороны возмещения возможных убытков.

8. ОСНОВАНИЯ ДЛЯ ДОСРОЧНОГО РАСТОРЖЕНИЯ СОГЛАШЕНИЯ

8.1. 
Поставщик вправе досрочно расторгнуть настоящее Соглашение в одностороннем порядке в случае однократного нарушения Дилером условий п. 2.1., а также в случае многократного (три и более раз) нарушения Дилером условий п.п. 4.4., 4.6. настоящего Соглашения.

8.2. 
Дилер вправе расторгнуть настоящее Соглашение при неоднократных (двух и более) нарушениях Поставщиком сроков и условий поставки изделий.

8.3. 
В других случаях отказ от обязательств  по настоящему Соглашению в одностороннем  порядке не допускается.

9.  СРОК ДЕЙСТВИЯ СОГЛАШЕНИЯ

9.1.
Соглашение вступает в силу с момента его подписания. 

9.2. Соглашение действует до «____» __________ 20___ года.

9.3. Соглашение автоматически продлевается на следующий срок, если ни одна из сторон не заявляет об обратном не позднее чем за четырнадцать дней до даты истечения срока действия Соглашения.

9.4. В случае расторжения Соглашения стороны обязаны полностью рассчитаться по своим обязательствам.

10.  ЗАКЛЮЧИТЕЛЬНЫЕ ПОЛОЖЕНИЯ

10.1. Все споры и разногласия по настоящему Соглашению разрешаются путем мирных переговоров. В случае недостижения взаимопонимания между сторонами при переговорах, они подлежат рассмотрению в Арбитражном суде Тульской области.

10.2. Все изменения и дополнения к Соглашению оформляются письменным соглашением сторон.

10.3. Настоящее соглашение составлен в 2 экземплярах, имеющих одинаковую юридическую силу, по одному для каждой из сторон.

РЕКВИЗИТЫ СТОРОН:

	ПОСТАВЩИК
	ДИЛЕР


	ООО «Генезис-Рус»
300002, г. Тула, ул. Галкина, д. 7
ОГРН 1097154028091
ИНН/КПП 7103507170/710301001
р/сч. 40702810666060012270
в Тульском ОСБ № 8604 г. Тула
кр/сч. 30101810300000000608
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Приложение № 1

к Дилерскому соглашению № ___

от «____» ______________ 200__г.

г. Тула





  
   «___» ____________ 200__ г.

ГЛОССАРИЙ

1. Термин «Дилер», используемый в Соглашении, означает субъекта предпринимательской деятельности, с которым у Поставщика заключено дилерское соглашение, дающее Дилеру право представлять интересы Поставщика, включая продвижение торговой марки и реализацию изделий Поставщика в рамках закрепленной территории; 

2. Термин «Заказчик», используемый в Соглашении, означает любое юридическое или физическое лицо, которое приобрело или имеет намерение приобрести изделия у Дилера.

3. Термин «Изделия», используемый в Соглашении, означает продукцию Поставщика, указанную в приложении № 4 к Соглашению.
4. Термин «Торговая марка», используемый в Соглашении, означает надпись «Генезис», а также графическое изображение логотипа, сопровождающее вышеуказанную надпись.  

5. Термин «Закрепленная территория», используемый в соглашении, означает территорию в административных границах конкретного района, города, области, округа, на которой Дилер вправе представлять интересы Поставщика, включая продвижение торговой марки и реализацию изделий Поставщика. Границы закрепленной территории оговариваются между сторонами в Дилерском соглашении. Указанные границы могут пересматриваться сторонами в большую или меньшую сторону в момент перезаключения Дилерского соглашения; 

6. Термин «Дилерский пакет», используемый в Соглашении, означает набор услуг, способствующих продвижению Дилером изделий, которые Поставщик оказывает Дилеру на платной и/или бесплатной основе. 

7. Термин «Дилерская скидка», используемый в соглашении, означает особую цену Дилера на изделия Поставщика, указанную в Приложении № 4 к настоящему Соглашению.
ПОДПИСИ СТОРОН:
__________________






__________________

Приложение № 2

к Дилерскому соглашению № ___

от «____» ______________ 200__ г.

г. Тула





  
  
 «___» ___________ 200___ г.

Стандарты представления изделий и информации
В интересах защиты репутации торговой марки «ГЕНЕЗИС», Дилер обязан придерживаться следующих стандартов продвижения изделий под торговой маркой «ГЕНЕЗИС»:

1. Представление изделий ГЕНЕЗИС;

a. В точке продаж обязательно должно быть смонтировано стендовое или интерьерное решение на базе изделий ГЕНЕЗИС (далее по тексту – Решение), содержание которого должно удовлетворять следующим требованиям:

i. Решение с изделиями ГЕНЕЗИС должно быть расположено на видном, проходном месте, не допускается монтаж Решения в дальнем углу, в захламленном месте, или в местах, проход к которым затруднен;

ii. Образцы изделий ГЕНЕЗИС должны быть представлены исключительно в товарном, презентабельном виде - в образцах не допускаются искривления, ржавчина, какие-либо иные дефекты, а также царапины, вмятины;

iii. Образцы изделий ГЕНЕЗИС должны экспонироваться как в неотделанном виде (не более 50% образцов), так и в различных вариантах отделки;

iv. Образцы изделий должны хорошо освещаться при помощи направленного света; 

v. Образцы изделий ГЕНЕЗИС не должны быть запыленными; 

vi. Образцы изделий ГЕНЕЗИС в процессе экспонирования не должны быть смонтированы криво или вверх ногами; 

vii. С тыльной стороны каждого образца должен быть наклеен стикер с указанием на ГЕНЕЗИС;

b. Рядом со стендом в обязательном порядке должна стоять стойка с имеющимися в наличии рекламно-информационными материалами (каталоги, буклеты, прайс-листы);

2. Применение изделий ГЕНЕЗИС:

a. В точке продаж обязательно должны быть представлены высококачественные цветные фотографии, формата не ниже А4, на которых изображены различные здания и сооружения, построенные с использованием технологии ГЕНЕЗИС. 

b. Продавец должен уметь рассказать:

i. в целом о технологии ГЕНЕЗИС, о ее преимуществах по сравнению с традиционными строительными технологиями (монолит, дерево, кирпич) и иными технологиями на основе ЛСТК; 

ii. об основных видах предлагаемых изделий;

iii. об их технических характеристиках;

iv. о типовых проектах;

v. о возможности и вариантах комбинирования технологии ГЕНЕЗИС с традиционными строительными технологиями;

vi. о процессах проектирования, производства, доставки и монтажа изделий;

vii. об основных эксплуатационных преимуществах при использовании технологии ГЕНЕЗИС в строительстве;

viii. о способах оптимизации затрат заказчика на строительство при использовании технологии ГЕНЕЗИС.
3. Сервис:

a. Продавец должен уметь разъяснить клиенту пакет услуг, которые клиент вправе заказать (эскизы и фотографии типовых проектов, разработка дизайн-проекта, составление сметы, монтаж, отделка, шеф-монтаж), в т.ч. их состав, стоимость, сроки выполнения;

4. Информация о ГЕНЕЗИС:

a. В отношении общей информации о компании ГЕНЕЗИС, Продавец должен создавать у заказчика положительный образ надежной компании, нацеленной на долговременную работу на рынке, дорожащей своей репутацией. Он должен подчеркивать ключевые достоинства ГЕНЕЗИС – безусловно высокое качество изделий, минимально короткие сроки выполнения каждого цикла работ, широкий ассортимент, гибкость и индивидуальный подход компании в работе с заказчиками, низкие цены полного цикла строительства;

b. Продавец должен уметь ответить на часто задаваемые вопросы;

c. В общении с заказчиком для Продавца категорически не допускается использование фраз и выражений, умаляющих честь и достоинство ГЕНЕЗИС, а также дискредитирующих ее изделия (выражения, допускающие ассоциации с низкокачественными альтернативами на рынке).   

ПОДПИСИ СТОРОН:
__________________






__________________

Приложение № 3
к Дилерскому соглашению № ___

от «____» ______________ 200___ г.

г. Тула





  
   «___» _______________ 200___ г.

В рамках данного Соглашения предусматривается следующий перечень услуг и видов поддержки для Дилера со стороны Поставщика (Дилерский пакет):

Информационно-консультационная поддержка:

- 
Оперативный ответ на заявки дилера, поддержка и консультации по телефонной линии, электронной почте. 

- 
Информирование дилера об изменениях в ассортиментной и ценовой политике. 

- 
Своевременное предоставление дилеру информации о наличии товара на складе;

- 
Организация обучающих тренингов по работе с нашими изделиями для сотрудников организаций-партнеров (ассортимент, характеристики изделий, области применения, технологии монтажа, отделки, навыки продаж). По окончании обучения специалисты сдают экзамен и получают соответствующий сертификат.

Рекламная и маркетинговая поддержка:

- 
Поддержка дилера необходимыми рекламно-информационными и техническими материалами. Регулярное информирование о новостях нашей компании и успехах наших партнеров, модификациях изделий, рекламных и специальных акциях с помощью нашего сайта и прямой почтовой рассылки.

- 
Указание контактной информации о дилере в рекламных материалах Поставщика, возможно размещение информации дилера (на основе кросс-сылок) о своей компании на сайте www.genesistp.ru в разделе «Дилеры». Размещение информации о достижениях партнеров и об акциях, проводимых нашими партнерами в разделе «Новости, отзывы».

- 
Предоставление дополнительных скидок для дилера на изделия для оформления выставочных экспозиций, содействие в проектировании экспозиций.

Логистическая поддержка:

- 
Предоставление рекомендаций по формированию оптимального ассортимента изделий. 

- 
Формирование отгрузочных партий, путем их консолидации, содействие в организации отгрузки в регионы.

- 
Оперативная отгрузка продукции по заявкам дилеров.

Финансовая поддержка:

- 
Гибкая система накопительных дилерских скидок в зависимости от форм сотрудничества

- 
Преимущественные права на закрепленной территории на определенный срок (только для дилеров, имеющих обязательства по поддержанию объемов продаж на данной территории). 

- 
Специальные призовые и бонусные программы по итогам работы за год.

Укрепление партнерских связей:

Разработка комплекса программ, направленных на формирование доверительных отношений с дилерами. Учёт в работе Поставщика потребностей Дилеров.

ПОДПИСИ СТОРОН:
__________________






__________________

Приложение № 4
к Дилерскому соглашению № ___

от «____» ______________ 200__ г.

г. Тула





  
  
 «___» ___________ 200___ г.

1. ПЕРЕЧЕНЬ ПРОДУКЦИИ, ОБЯЗАТЕЛЬНОЙ К ЗАКУПКЕ ИСКЛЮЧИТЕЛЬНО У ПОСТАВЩИКА

· Готовые и предсобранные межэтажные, стеновые и кровельные панели из ЛСТК. 

· Готовые и предсобранные фермы и стропильные системы из ЛСТК.
2. БАЗОВАЯ СТОИМОСТЬ

Базовая стоимость продукции может быть изменена Поставщиком в одностороннем порядке при увеличении/уменьшении ее себестоимости, при изменении размера и состава затрат Поставщика, при условии уведомления Дилера не позднее, чем за 10 календарных дней.
3. ПЛАН ЗАКУПКИ ПРОДУКЦИИ НА 200____ г. (в тыс. рублей)
	1-й квартал 
	

	2-й квартал
	

	3-й квартал
	

	4-й квартал
	


4. ДИЛЕРСКАЯ СКИДКА

На время действия настоящего Соглашения ПОСТАВЩИК предоставляет ДИЛЕРУ следующие скидки при условии выполнения ДИЛЕРОМ установленного в п. 3 минимального объема закупок Продукции:

	Наименование продукции
	Дилерская скидка на предсобранные панели
	Дилерская скидка на готовые панели

	Межэтажные, стеновые и кровельные панели, изготовленные по технологии Генезис® 
	
	

	Фермы и стропильные системы, изготовленные по технологии Генезис®
	
	

	Другие элементы зданий и сооружения, изготовленные по технологии Генезис® 
	
	

	Погонные метры профиля из ЛСТК
	
	--------------


При невыполнении ДИЛЕРОМ установленного в п. 3 минимального объема закупок Продукции за любой из указанных в п. 3 периодов дилерская скидка считается неприменимой.

ПОДПИСИ СТОРОН:
__________________






__________________
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